% Senat (Linz) 5

UNABHANGIGER

FINANZSENAT
GZ. RV/0337-L/06

Berufungsentscheidung

Der unabhdngige Finanzsenat hat Gber die Berufung des Bw., AdresseBw., vom 3. Marz 2006
gegen die Bescheide des Finanzamtes Freistadt Rohrbach Urfahr, vertreten durch

Amtspartei,vom 7. Februar 2006 betreffend Einkommensteuer 1996 bis 2004 entschieden:

Die Berufung wird als unbegriindet abgewiesen.

Die angefochtenen Bescheide werden dahingehend abgedndert, als die Einklinfte aus

Gewerbebetrieb nicht mit Null, sondern nicht festgesetzt werden.

Entscheidungsgriinde

Der Berufungswerber erzielte in den Jahren 1996 bis 2004 Einkiinfte aus nichtselbstandiger

Arbeit sowie Einklinfte aus Gewerbebetrieb als Warenprasentator.

Fir die Berufungsjahre und das Jahr 2005 ist den eingereichten Einnahmen-Ausgaben-

Rechnungen Folgendes zu entnehmen:

Jahr 1996 1997 1998 1999
Einkiinfte -28.944,92S | -58.574,00S | -59.990,43S| -43.808,05S
Einnahmen 0,00 S 9.521,48 S 6.821,45S 14.753,60 S
Kilometergeld 3.624,80 S 7.751,80 S 4.375,70 S 5.154,80 S
Diaten 1.225,00 S 2.427,27 S
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Telefon 4.022,75 S 11.009,89 S 11.351,26 S 14.433,97 S
Internet 1.176,67 S 3.330,00 S 3.350,00 S
GWG 19.570,04 S
Sozialversicherung 983,00 S 1.007,00 S 1.025,00 S
Betriebsmittel 14.631,36 S 22.273,32 S 17.147,88 S
Werbung 257,48 S
Wirtschaftskammer 1.100,00 S 1.100,00 S
Jahr 2000 2001 2002 2003
Einkiinfte - | 2.650,98 S 53,84 € 88,25 €
2.129,11 S
Einnahmen 34.228,24S | 21.371,12S | 1.531,97 € | 1.339,62 €
Kilometergeld
Diaten
Telefon 8.02499S | 4.271,04S| 22539€| 173,62€
Internet
GWG
Sozial- 1.046,00S | 1.079,90 S 81,65 €
versicherung
Betriebsmittel | 22.892,96 S| 9.560,20 S | 1.242,65 €
Werbung
Wirtschafts- 1.100,00 S| 1.100,00 S 75,00 €
kammer
Wareneinkauf 821,10 €
Vertriebs- 100,00 €
geblihr
N.
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Jahr

2004

2005

2006

Einkiinfte

258,55 €

109,59 €

167,07 €

Einnahmen

1.088,25 €

719,20 €

824,50 €

Kilometergeld

Diaten

Telefon

Internet

GWG

Sozial-

versicherung

130,60 €

87,43 €

Betriebsmittel

Werbung

Wirtschafts-

kammer

75,00 €

75,00 €

90,00 €

Wareneinkauf

Vertriebs-

geblihr

N.

635,20 €

241,00 €

242,80 €

A.

119,50 €

163,00 €

237,20 €

Mit Schreiben vom 26. November 2001 wurde vom Berufungswerber folgende Stellungnahme

abgegeben:

Im Jahr 1996 hatte er Verbindung mit der Firma N.AG in Basel aufgenommen. Im Herbst des

Jahres 1996 hatte er laut den Bedingungen der obigen Firma Material und Gerate zum Betrieb

und der Vertretung erworben. Gleichzeitig hatte er eine Steuernummer und eine
Gewerbeberechtigung erdffnet. Das Rumpfjahr 1996 hatte zur Griindung und zu ersten

Akquisitionen gedient. Es hatte noch kein Verkauf stattgefunden.

1997 ware es zu den ersten Verkaufen und weiteren Geschaftsanbahnungen gekommen. Zum
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Betrieb und Vertrieb sei weiter akquiriert worden. Im Zuge der Bearbeitung hatte sich die
unmittelbare Notwendigkeit ergeben, die Manipulationen des Geschaftsverlaufes mit einer
besonderen Software zu bewerkstelligen. Diese hohen Kosten waren der Hauptgrund, neben
der intensiven Akquisition, der einen Verlust ergeben hatte.

1998 hatte die technische Ausriistung und die Betriebsmittel abermals erweitert werden
mussen, um den Anforderungen der N.AG zu genligen.

1999 hatten sich die Anbahnungsversuche und Akquisitionen positiv abgezeichnet, und die
Einnahmen aus den Provisionen hatten sich verdoppelt.

2000 hatten sich die Prognosen bestétigt. Die Einnahmen hétten sich um cirka 230% erhdht.
Die Einnahmen-Ausgaben-Rechnung hatte ein anndhernd ausgeglichenes Ergebnis ergeben.
Flr das Jahr 2001 sei in jedem Fall ein Gewinn zu erwarten, da wie in Prognosen und in der
nachvollziehbaren Entwicklung feststellbar, die langwierigen Vorarbeiten und Akquisitionen
Friichte tragen wirden. Als Bestatigung dafiir wiirde ein Auszug einer als Kassabuch
bezeichneten Aufzeichnung beilegen, welche bis 15. November 2001 schon ein positives
Ergebnis aufweisen wiirde und auf jeden Fall einen Gewinn erwarten lasse.

Zum Vorwurf der mdglichen Liebhaberei:

Der Durchfiihrungserlass zur Verordnung vom 18. Mai 1990 betreffend Liebhaberei flihre in
Punkt 1, Ziel der Liebhabereiverordnung, an, dass es nach der Rechtsprechung des VWGH fiir
die Beurteilung einer Betatigung als Einkunftsquelle vorrangig auf objektive Umstande
ankomme. Liebhaberei liege demnach nicht vor, wenn eine Betatigung objektiv geeignet sei,
Gewinn (Uberschiisse) abzuwerfen. Eine nach ihrem Typus ertragsorientierte Betétigung solle
dem Inhalt der Verordnung gemaB dann als Einkunftsquelle eingestuft werden, wenn sie von
einem subjektiven Ertragsstreben getragen sei (vergleiche die ausdriicklich angefiihrte
Gewinnerzielungsabsicht in § 23 Z 1 EStG 1988 und in § 2 Abs. 4 KStG 1988). Die
vorliegenden objektiven Umstande wirden in seinem Fall einen Riickschluss ergeben, der
Ertragsstreben beweise.

Anlaufzeitraum:

Bei Beginn einer Betatigung iSd § 1 Abs. 1 LVO 1993 seien die in den ersten drei
Kalenderjahren (Wirtschaftsjahren) angefallenen Verluste steuerlich auf jeden Fall
anzuerkennen (unwiderlegbare Vermutung fir das Vorliegen von Anfangsverlusten analog zu
§ 18 Abs. 7 EStG 1988).

Wiirde das Finanzamt seinen Ausfiihrungen folgen, dann ergebe sich folgende mégliche
Ubersicht:

Im Rumpfjahr 1996 und in den Jahren 1997, 1998 und 1999 sei das Unternehmen zligig
aufgebaut worden. In den ersten Jahren wiirden die Verluste anzuerkennen sein. Aus der

Darstellung flir das Jahr 2001 und folgende Jahre sei ein Gewinn zu erwarten.
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Am 1. Dezember 2005 wurde durch die Amtspartei folgender Erganzungsvorhalt an den
Berufungswerber abgefertigt:

Aus der Tatigkeit als Warenprasentator sei seit Betriebsbeginn 1996 ein erheblicher
Gesamtverlust erwirtschaftet worden. Weder einnahmen- noch gewinnseitig kdnne davon
ausgegangen werden, dass in absehbarer Zeit ein Gesamtgewinn erzielt werden kénne.
Das Finanzamt beabsichtige, diese Verluste riickwirkend steuerlich nicht anzuerkennen und
die Tatigkeit als Liebhaberei einzustufen.

Der Berufungswerber wiirde ersucht werden, diesbeziiglich Stellung zu nehmen, sowie die

Gewinnermittlungen fir 2004 und 2005 vorzulegen.
Dieser Erganzungsvorhalt wurde nicht beantwortet.

Mit jeweils gemaB § 200 Abs. 2 BAO endgiiltigen Einkommensteuerbescheiden vom
7. Februar 2006 fir die Jahre 1996 bis 2004 wurden die Einkiinfte aus Gewerbebetrieb mit
Null festgesetzt.

Die obigen Einkommensteuerbescheide wurden wie folgt begriindet:

Eine Tatigkeit kdnne nur dann als Einkunftsquelle im steuerlichen Sinn anerkannt werden,
wenn diese auf Dauer gesehen in der Lage sei, Gewinne zu erzielen.

Im konkreten Fall seien seit 1996 aus der nebenberuflichen Tatigkeit nur geringfligige
Einnahmen mit zuletzt ricklaufiger Tendenz sowie ein Gesamtverlust 1996 bis 2004 in Hohe
von 13.000,00 € erzielt worden. Der Vorhalt vom 1. Dezember 2005 hinsichtlich
Liebhabereiverdachts sei nicht beantwortet worden, weshalb diese Verluste steuerlich
riickwirkend nicht anerkannt werden kénnten und die Tatigkeit als Liebhaberei eingestuft
werden wirde.

Angesichts der vorliegenden Umsatzzahlen kénne nicht davon ausgegangen werden, in
absehbarer Zeit eine Gesamtgewinn zu erzielen.

Da somit von einer Einkunftsquelle im steuerlichen Sinn nicht auszugehen sein wiirde, ware
die Tatigkeit als Liebhaberei einzustufen und die geltend gemachten Verluste und

Vorsteuerliberschiisse daher nicht anzuerkennen.

Mit Schreiben vom 3. Médrz 2006 wurde gegen die Einkommensteuerbescheide 1996 bis 2004
Berufung eingereicht und wie folgt begriindet:

Die vom Berufungswerber 1996 erdffnete betriebliche Tatigkeit hatte durch Aufwendungen
und Investitionen Anfangsverluste erwirtschaftet. Seit 2000 wiirden, wenn auch geringe,
Gewinne erwirtschaftet. Dagegen richte sich die Berufung, da ein Gesamtgewinn durch
geringste Aufwendungen zu erwarten sei.

Im Falle der Beharrung auf Liebhaberei wiirde auf § 2 Abs. 2 LVO 1993 verwiesen werden, in

welchen die Anfangsverluste in den ersten drei Kalenderjahren im Sinne des
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§ 1 Abs. 1 anzuerkennen seien. Die steuerliche Anerkennung der Verluste der ersten drei
Jahre bleibe auch dann aufrecht, wenn sich nach Ablauf des Anlaufzeitraumes ergebe, dass

keine Einkunftsquelle vorliege.

Mit Berufungsvorentscheidung vom 10. Marz 2006 wurde die oben angefiihrte Berufung als
unbegriindet abgewiesen. Dies mit folgender Begriindung:

Strittig sei, ob die ausgelibte Tatigkeit des Berufungswerbers als Warenprasentator fir die
Firma N.AG in Basel eine Einkunftsquelle iSd EStG 1988 darstelle.

Zu Recht unbestritten sei, dass die gegenstandliche — im Jahr 1996 begonnene - Tatigkeit als
Betdtigung zu werten sei, die durch die Absicht veranlasst sei, einen Gesamtgewinn zu
erzielen. Die Tatigkeit sei somit nach den Bestimmungen des § 1 Abs. 1 LVO, BGBI Nr.
33/1993 idF BGBI. II Nr. 358/1997, LVO II, zu beurteilen.

Betatigungen mit Annahme einer Einkunftsquelle wiirden nach dem Wortlaut des

§ 1 Abs. 1 LVO Tatigkeiten oder Rechtsverhaltnisse umfassen, die durch die Ansicht veranlasst
seien, einen Gesamtgewinn oder Gesamtliberschuss der Einnahmen Uber die Werbungskosten
zu erzielen und nicht unter die Betatigung mit Annahme von Liebhaberei fallen wirden.

Es werde im § 1 Abs. 1 LVO somit das subjektive Element der Absicht der Erzielung eines
Gesamtgewinnes oder Gesamtliberschusses vorausgesetzt. Da diese innere Einstellung nicht
unmittelbar erkennbar sei, werde die Nachvollziehbarkeit dieser Absicht anhand objektiver
Umstande verlangt. Diese objektiven Umstdande wiirden sich aus § 2 Abs. 1 und 3 LVO
ergeben.

Das Ertragsstreben des Steuerpflichtigen misse auf die Erzielung eines Gesamtgewinnes oder
Gesamtiberschusses gerichtet sein. Die im Laufe der Betdtigung erwirtschafteten Gewinne
oder Uberschiisse diirften nicht nur die angefallenen Verluste ausgleichen, sondern miissten
dartiber hinaus bei einer betrieblichen Einkunftsquelle zu einer Mehrung des
Betriebsvermégens, bei einer auBerbetrieblichen Einkunftsquelle zu einem Uberhang der
Uberschiisse gegeniiber den Verlusten fiihren.

Es kdnne den gesetzlichen Formulierungen des § 2 Abs. 2 EStG 1988 (iber den
Verlustausgleich im Zusammenhang mit der Definition der Uberschusseinkiinfte im

§ 2 Abs. 4 Z 2 EStG 1988 wohl das Verstandnis enthommen werden, dass unter Einkiinften
iSd § 2 Abs. 3 EStG 1988 nur die wirtschaftlichen Ergebnisse solcher Tatigkeiten verstanden
werden dirften, die sich in der betriebenen Weise objektiv zur Erzielung eines der
Besteuerung zuganglichen Gesamterfolges in vertretbarer Zeit eignen wiirden und denen auch
das Bestreben des Tatigen zur Erwirtschaftung eines solchen Ertrages zugrunde liege. Der
normative Gehalt der Vorschrift des § 2 EStG 1988 reiche jedoch nicht so weit, die
Anforderungen eines in einem bestimmten Zeitraum tatsachlich erwirtschafteten

Gesamterfolges als Tatbestandsmerkmal steuerlich beachtlicher Einkiinfte zu tragen (VWGH
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3.7.1996, 93/13/0171; OStZB 1996, 397).

Eine Betatigung iSd § 1 Abs. 1 LVO liege vor, wenn der Steuerpflichtige mit einer
Gewinnerzielungsabsicht agiere. Somit sei der subjektive Wille ausschlaggebend. Um die
subjektive Absicht aber nachvollziehen zu kénnen, seien objektiv beobachtbare Kriterien
(insbesondere jene des § 2 Abs. 1) heranzuziehen. Bei Betdtigungen iSd § 1 Abs. 2 sei anders
vorzugehen, denn dort werde rein auf die objektive Ertragsfahigkeit (vergleiche § 2 Abs. 4)
abgestellt.

Der VWGH (3.7.1996, 93/13/0171) hatte in einem verstarkten Senat an der Auffassung
festgehalten, dass die Einkunftsquelleneigenschaft einer Betatigung in erster Linie danach zu
beurteilen sei, ob die gepriifte Tatigkeit in der betriebenen Weise objektiv Aussicht habe, sich
lohnend zu gestalten. Dem subjektiven Ertragsstreben desjenigen, der sich betdtige, komme
fur die Beurteilung der wirtschaftlichen Ergebnisse der Tatigkeit als Einkiinfte im Sinne des

§ 2 Abs. 3 EStG 1988 die Bedeutung zu, wenn die Priifung der objektiven Komponente der
Ertragsfahigkeit der Betatigung kein eindeutiges Bild ergebe; dies allerdings nur insoweit, als
solches Ertragsstreben durch ein Handeln nach Wirtschaftlichkeitsprinzipien nach auBen
erkennbar in Erscheinung trete. Festzuhalten sei ferner daran, dass unter der Ertragsfahigkeit
einer Betatigung als Tatbestandsvoraussetzunge ihrer Einkunftsquelleneigenschaft die
Eignung der Tatigkeit zu verstehen ist, einen der positiven Steuererhebung aus der
betroffenen Einkunftsart zuganglichen wirtschaftlichen Gesamterfolg innerhalb eines
absehbaren Zeitraumes abzuwerfen.

Als Anlaufverluste wirden die Jahre ab Beginn der Betatigungen gelten, das seien im
vorliegenden Fall die Jahre 1996 und 1998 (§ 2 Abs. 2 LVO). Da bei dieser Tatigkeit von
Beginn an Verluste anfallen wiirden, sei anhand der LVO vorzugehen.

Der Anlaufzeitraum sei als Art Beobachtungszeitraum anzusehen und finde seine
Rechtfertigung darin, dass der Beginn typisch erwerbwirtschaftlicher Betatigungen
grundsatzlich immer mit einem wirtschaftlichen Risiko behaftet sei. Wahrend des
Anlaufzeitraumes misse der sich Betatigende allerdings erkennen, ob sich die Betdtigung
insgesamt lohnend gestalte bzw. gestalten werde.

GemaB § 2 Abs. 2 LVO erster Satz seien die in den ersten Kalenderjahren ab Beginn der
Betdtigung nach § 1 Abs. 1 leg cit angefallenen Verluste grundsatzlich steuerlich
anzuerkennen.

Ein Anlaufzeitraum dirfe jedoch nicht angenommen werden, wenn zu erwarten sei, dass eine
voraussichtlich begrenzte Betatigung bereits vor dem Anfallen eines Gesamtgewinnes oder
Gesamtiiberschusses beendet werde.

Liege — wie im gegenstandlichen Fall nicht in Abrede gestellt werde — eine Tatigkeit iSd

§ 1 Abs. 1 LVO vor, sei das Vorliegen von Einklinften zu vermuten. Die Vermutung kdnne
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jedoch widerlegt werden, wenn die Absicht nicht anhand objektiver Umstande

(§ 2 Abs. 1 und 3 LVO) nachvollziehbar sei. Wiirden bei Betdtigungen iSd § 1 Abs. 1 LVO
Verluste anfallen, so sei das Vorliegen der Absicht, einen Gesamtgewinn oder
Gesamtliberschuss der Einnahmen Uiber die Werbungskosten zu erzielen, anhand der in

§ 2 Abs. 1 Z 1 bis 6 LVO genannten (objektiven) Kriterien zu beurteilen. Auf die
Wunschvorstellung desjenigen, der die Betatigung entfalte, komme es hierbei nicht an. In
diese Beurteilung seien auch die Verhaltnisse innerhalb des Anlaufzeitraumes mit
einzubeziehen (VWGH 12.8.1994, 94/14/0025, 21.6.1994, 93/14/0217).

Die Firma N.AG sei mit dem Vertrieb von Nahrungserganzungsprodukten beschaftigt. Der
Vertrieb dieser Produkte erfolge Uiber Privatgeschaftsvermittler. Diese wiirden mit der Firma
einen Vertrag schlieBen (Berechtigungs- oder Partnervertrag).

In einem Erkenntnis des VWGH vom 22.2.2000, 96/14/0038, hatte sich dieser erstmals mit der
Frage auseinandergesetzt, ob bei bestimmten Privatgeschaftsvermittlungen ein
Anlaufzeitraum iSd § 2 Abs. 2 LVO anzuerkennen sei oder nicht. Das oben angefiihrte
Erkenntnis hatte nebenberufliche Vertreter betroffen, die vorwiegend im Bereich ihrer
Bekannten Haushaltsartikel vertreiben wiirden. Aus dieser Betdtigung seien von Anfang an
Verluste angefallen.

Der VWGH hétte im zitierten Erkenntnis ausgesprochen:

"Ob die sachverhaltsmalBigen Voraussetzungen fiir die von der belangten Behdrde vertretene
Ansicht, ein Anlaufzeitraum sei nicht anzunehmen, vorgelegen sind, ist eine Frage der
Beweiswidirdigung. Der VwGH kann im Rahmen der ihm zustehenden Schidssigkeitspriifung
nicht finden, die Beweiswldirdigung der belangten Behdrde waére unschlissig. Die belangte
Behdrde durfte, ohne gegen die Denkgesetze zu verstollen, die amtsbekannte Tatsache, dass
nebenberufiich titige "A-Vertreter” in der Regel keine Gewinne erzielten, in ibre Uberlegungen
einbeziehen. Der Beschwerdefiihrer hat weder behauptet, seine Tatigkeit unterschiede sich
von der anderer "A-Vertreter", noch sei dies aus der Aktenlage erkennbar. Vielmehr wird die
gesamte Tdatigkeit der "A-Vertreter"” einschlieBlich der Preisgestaltung fir die verkauften
Produkte von der A.GmbH straff geregelt (vergleiche das Erkenntnis von 21.6.1994,
93/14/0217). Wie der VWGH in eben erwahntem Erkenntnis sowie im Erkenntnis vom
12.8.1994, 94/14/0025, ausgefiihrt hat, kann der belangten Behdrde nicht entgegen getreten
werden, wenn sie zu dem Schluss gelangt ist, die Tatigkeit eines "A.-Vertreter” sei objektiv
gesehen nicht geeignet, Gewinne zu erzielen. Der belangten Behdrde kann aber auch bei der
von ihr vorgenommenen Wiirdigung des Einzelfalles — insbesondere aufgrund der Tatsachen,
dass die bisher vom Beschwerdefihrer erzielten Umséatze geringer seien als seine
Reiseaufwendungen, wobei sie sein Argument, diese Aufwendungen kénnten in Hinkunft

verringert werden, zurecht verworfen hat, eventuelle Preisnachldsse zu Lasten des
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Beschwerdefiihrers gingen, die vom Beschwerdefiihrer fir die Jahre 1995 bis 1998
prognostizierten Gewinne jeglicher Grundlage entbehrten und die Tatigkeiten des
Beschwerdefiihrers als "A.-Vertreter"” aufgrund seiner wirtschaftlichen Lage nicht aufrecht zu
erhalten sei — nicht entgegen getreten werden, wenn sie zu dem Schiluss gelangt ist, der
Beschwerdefiihrer werde seine Tatigkeit als "A.-Vertreter” vor dem Erzielen eines
Gesamtgewinnes beenden, weswegen kein Anlaufzeitraum anzunehmen sei. "

Auf den vorliegenden Fall bezogen bedeute dies, dass allein aufgrund der Tatsache, dass in
den streitgegenstandlichen Jahren allein die KFZ-Kosten, Betriebsmittel, Bilirokosten und die
Diaten Inland héher gewesen waren als die erzielten Einnahmen, systembedingt iSd

§ 2 Abs. 2 letzter Satz LVO 1993 damit zu rechnen sei, dass die Betdatigung vor dem Erzielen
eines Gesamtgewinnes beendet werde bzw. beendet werden miisse.

Damit sei nach Ansicht des Finanzamtes iSd oben angefiihrten Erkenntnisses des VWGH von
vornherein die Einkunftsquellenvermutung fiir den Anlaufzeitraum zu versagen. Dies auch
ohne im Einzelfall zu priifen, ob konkrete Hinweise fiir eine vom Berufungswerber geplante
zeitliche Begrenzung seiner Tatigkeit vorgelegen waren.

In den streitgegenstandlichen Jahren hatte der Berufungswerber einen Verlust in Héhe von
knapp 13.000,00 € erwirtschaftet. Auch seien seit dem Jahr 2000 die Umsatze laufend
riickgangig.

Unter Gesamtgewinn verstehe man das Gesamtergebnis von Beginn der Betdtigung bis zu
deren Beendigung (VerdauBerung, Aufgabe oder Liquidation). MaBgeblich sei daher nicht der
(Perioden-) Gewinn, der innerhalb eines Kalenderjahres bzw. Wirtschaftsjahres erzielt werde,
vielmehr seien alle Periodenergebnisse, wahrend denen die Betdtigung vorgelegen ware,
unter Einbeziehung eines Ubergangsverlustes und VerduBerungsgewinnes
(Wiesner/Atzmiller/Grabner/Leitner/Wanke, EStG Anh I/2 Anm. 54) zu addieren.

In diesem Zusammenhang komme der VWGH zu der Auffassung, dass bei nebenberuflichen
Privatgeschaftsvermittlern, die keinen Gebietsschutz genieBen, Betriebsmittel selbst zahlen
und Uberdies hohe Reiseaufwendungen tatigen missten schon systembedingt iSd

§ 2 Abs. 2 letzter Satz LVO 1993 damit zu rechnen sei, dass die Betatigung vor dem Erzielen
eines Gesamtgewinnes beendet werden misse, weswegen kein Anlaufzeitraum anzunehmen
sei (VWGH 22.2.2000, 96/14/0038).

Im gegenstandlichen Fall gehe aus den vom Berufungswerber vorgelegten bzw. im Internet
recherchierten Unterlagen hervor, dass der Organisationsaufbau des Vertriebes dieser
Nahrungsmittelerganzungsprodukte durchaus mit der der Firma A.-GmbH zu vergleichen sei.
Nach Meinung des Finanzamtes sei die im Erkenntnis des VWGH vom 22.2.2000, 96/14/0038,
getroffene Aussage durchaus auf den vorliegenden Fall zu (ibertragen. Es sei daher von

vornherein die Einkunftsquellenvermutung fiir den Anlaufzeitraum zu versagen. Der
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Berufungswerber hatte bei dieser Tatigkeit keine Mdglichkeit, aus der Tatigkeit einen
Gesamtgewinn zu erzielen. Dies sei auch unter Beriicksichtigung der Tatsache, dass nur
geringe Umsatze erzielt werden wiirden, ersichtlich. Auch die in den letzten Jahren erzielten,
geringfiigigen Gewinne wirden keinen Gesamtgewinn erwarten lassen.

Aus den oben angefiihrten Griinden sei von Liebhaberei ohne Anerkennung von

Anfangsverlusten auszugehen und die Berufung als unbegriindet abzuweisen.

Mit Schreiben vom 5. April 2007 wurde ,Berufung® gegen obige Berufungsvorentscheidungen
betreffend Einkommensteuer 1996 bis 2004 eingereicht wie folgt:

Die 1996 von Bw. erdéffnete betriebliche Tatigkeit hatte durch Aufwendungen und
Investitionen Anfangsverluste erwirtschaftet. Seit 2000 wiirden, wenn auch geringe, Gewinne
erwirtschaftet. Dagegen richte sich die Berufung, da ein Gesamtgewinn zu erwarten sei.

Die Annahme der Aufgabe der Tatigkeit werde willkirlich angenommen, da er nicht seinen
Lebensunterhalt mit der selbstandigen Tatigkeit bestreiten wiirde. Er libe die selbstandige
Tatigkeit zur zusatzlichen Verbesserung und Absicherung seines Einkommens aus. Er beziehe
als Angestellter ein ausreichendes Einkommen und seine wirtschaftliche Lage sei gesichert.
Die Ausflihrungen des Finanzamtes wiirden im 2. Absatz der Berufungsentscheidung die
richtige, von auch angestrebte Tatsache beinhalten: ,zurecht unbestritten ist, dass die
gegenstandliche, im Jahr 1996 begonnene Tatigkeit, als Betdtigung zu werten ist, die durch
die Absicht veranlasst ist, einen Gesamtgewinn zu erzielen." Die Tatigkeit sei somit nach den
Bestimmungen des § 1 Abs. 1 LVO 1993 zu beurteilen.

GemaB § 2 Abs. 2 erster Satz LVO 1993 seien die in den ersten Kalenderjahren ab Beginn der
Betatigung nach § 1 Abs. 1 leg cit angefallenen Verluste grundsatzlich steuerlich
anzuerkennen. Das vom Finanzamt zitierte Erkenntnis des VWGH gehe von andauernden
Verlusten aus, welche bei seiner Organisation der Tatigkeit nicht mehr anfallen wiirden. Die
Auffassung des Finanzamtes, dass keine Mdglichkeit bestehen wiirde, aus der Tatigkeit einen
Gesamtgewinn zu erzielen, sei willklirlich und unrichtig. Geringere Umsatze wiirden nicht
unbedingt einen geringeren Gewinn ergeben.

Er wiirde das Finanzamt um einen erweiterten Beobachtungszeitraum und um ein
personliches Gesprach mit dem zustdndigen Referenten ersuchen.

Im Falle der Beharrung auf Liebhaberei wiirde er auf § 2 Abs. 2 LVO 1993 verweisen, in
welchen die Anfangsverluste in den ersten drei Kalenderjahren im Sinne des

§ 1 Abs. 1 LVO 1993 anzuerkennen seien. Die steuerliche Anerkennung der Verluste der
ersten drei Jahre bleibe auch dann aufrecht, wenn sich nach Ablauf des Anlaufzeitraumes

ergebe, dass keine Einkunftsquelle vorliege.

Am 11. April 2006 wurde obige Berufung dem Unabhangigen Finanzsenat zur Entscheidung
vorgelegt.
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Am 11. Juli 2007 wurde folgender Erganzungsvorhalt an den Berufungswerber abgefertigt:
IIJ'

Die Einnahmen-Ausgaben-Rechnung fir das Jahr 2006 wére einzureichen.

2.

Samtliche mit der Firma N.AG abgeschlossenen Vertrdage und Vereinbarungen sind
elnzureichen.

In Ihrem Schreiben vom 26. November 2001 haben Sie angegeben, Produkte nach den
Bedingungen der N.AG erworben zu haben . Diese Bedingungen wiirden einzureichen sein.
Zudem sind einzureichen die im Jahr 1996 angeschafften Positionen laut Rechnung:

- WP Antrag

- Marketingplan

- Promotionsformular

- Frauen im Beruf

Wie errechnen sich Ihre Einnahmen? Erhalten Sie von der Firma N.AG eine Provision?
Samtliche Unterlagen, aus denen deren Berechnung ersichtlich ist, sind einzureichen.
Wurden Sie von jemandem geworben fir die gegenstandliche Tatigkeit?

Beschreiben Sie die Verkaufsanbahnung sowie die Abwicklung des Verkaufes im Detalil.
Reichen Sie Preislisten ein. Inwieweit waren Sie diesbeztiglich an Vorgaben der N.AG
gebunden?

Wurde Ihnen Gebietsschutz zugestanden? Wenn ja, waren diesbeziigliche Vereinbarungen

einzureichen.

3.
Worum handelt es sich bei der in den Jahren 2004 und 2005 aufscheinenden Position ,A."?
Werden zusatzlich zu den Produkten der N.AG noch andere Produkte vertrieben? Wenn ja,

sind samtliche diesbeztiglich abgeschlossenen Vertrage einzureichen.

4.

Eine der im Jahr 1996 angefertigten Visitenkarten ware zu tbermittein.

5.

Wie ist die Position , Betriebsmittel" in den Einnahmen-Ausgaben-Rechnungen zu verstehen?

6.
Was bedeutet die im Jahr 2003 als Ausgabe geltend gemachte ,, Vertriebsgebiihr" in Hohe von
100,00 €?

/.
In den Jahren 2000 bis 2004 wurde kein Kilometergeld geltend gemacht. Aus welchem
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Grund?
Ebenso wurden von 1998 bis 2004 keine Digten geltend gemacht. Auch hier ist der Grund

anzufiihren.

8.
Aus welchem Grund wurden in den Jahren 2004 und 2005 keine Telefonkosten geltend

gemacht?

9.

In den Jahren 2002 und 2004 wurden keine Kosten fiir Sozialversicherung geltend gemacht.
Erldutern Sie, weshalb.

10.

Kosten fiir Werbung scheinen lediglich im Jahr 1997 auf. Wie wurde in den Jahren 1998ff

versucht, neue Kunden zu gewinnen?

11.
Im Jahr 2002 wurde kein Aufwand Wirtschaftskammer geltend gemacht. Weshalb?

12,
Flir die Jahre 1999 und 2002 sind sdmtiiche Verkdufe mit Namen und Adresse der Kunden

sowie Hohe und Art des Einkaufes anzufiihren.

13.
Weshalb scheinen in den Jahren 2000ff keine Internetkosten auf?

14,
Haben Sie sich durch Schulungen bzw. Fortbildung fiir die Tatigkeit vorbereitet? Wenn ja, sind

die Seminare mit den angefallenen Kosten anzufiihren.

15.

Haben Sie Subvertreter geworben?"

Mit Schreiben vom 2. August 2007 wurde wie folgt geantwortet:

zu 1.

Die Einnahmen-Ausgaben-Rechnung flir das Jahr 2006 sei bereits eingereicht worden.

zu 2:

Die mit der Firma N.AG abgeschlossenen Vereinbarungen einschlieBlich WP-Antrag wiirden
sich in der Beilage befinden. Der Marketingplan (neuere Ausgabe, jetzt Vergitungsplan) sei in
der Beilage.

Das Promotionsformular und die Broschire ,Frauen im Beruf* wiirden nicht mehr zur

Verfligung stehen.
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Seine Einnahmen wirden sich aus einer Einnahmen-Ausgaben-Rechnung ergeben, auBerdem
aus seiner nichtselbstandigen Tatigkeit.

Unter bestimmten Voraussetzungen (siehe Verglitungsplan) wiirden Provisionen ausbezahlt
werden. Die Berechnung der Provision sei aus dem Vergltungsplan ersichtlich.

Flr die Tatigkeit bei N. sei er geworben worden (aus dem WP-Antrag ersichtlich).

Die Preisliste fuir N.-Produkte sei in der Beilage. Gebietsschutz gebe es fiir die Tatigkeit bei N.
nicht.

zu 3.:

Bei ,A." handle es sich um ein weiteres Produkt. Die Vereinbarungen mit A. seien in der
Beilage (F.E.).

zu 4.:

Die 1996 angefertigte Visitenkarte sei in der Beilage.

zu 5.:

Bei ,Betriebsmittel" handle es sich um N.-Produkte, die zu Vorflihrungen angeschafft worden
waren (z.B. Luftfilter, Wasserfilter, usw.)

zu 6.:

Die ,Vertriebsgeblhr" sei eine von N.-Vertragshandlern jahrlich zu bezahlende Gebtihr. Der
Beleg sei in der Beilage.

zu7., 8.:

Kilometergeld, Didaten und Telefonkosten seien ab dem genannten Zeitpunkt nicht mehr
angefallen.

zu 9., 11.:

Die Ausgaben flir Sozialversicherung und Wirtschaftskammer seien in den genannten
Steuererklarungen Uibersehen worden.

zu 10.:

Ab dem Jahr 1998 seien keine Kosten flir Werbung angefallen. Er hatte sich hauptsachlich auf
Mundpropaganda beschrankt.

zu 12.:

Die Verkaufslisten flir 1999 und 2002 seien in der Beilage.

zu 13.:

Internetkosten seien ab 2000 nicht angefallen (bzw. waren verschwindend klein gewesen).
zu 14.:

Zur Schulung gebe es 1996 und 1997 wdchentliche Infoabende; Die Diaten und das
Kilometergeld seien dafiir in den Steuererklarungen geltend gemacht worden.

Die Eintrittskarte flir ein Seminar am 14. Janner 1999 sei in der Beilage.
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zu 15.:

Nein.

Beigelegt wurde unter Anderem Folgendes:

Der Warenprasentator-Antrag vom 5. Oktober 1996, unterzeichnet vom Berufungswerber,
einem Forderer und einem Direktwarenprasentator.

Weiters ein Schreiben der N.AG an den Berufungswerber vom 14. Marz 2000:

"Herzlichen Gliickwunsch!

Wir freuen uns, IThnen bestétigen zu konnen, dass Sie sich im Jénner 2000 bei N. fir die
Position

Senior Direktwarenprasentator

qualifiziert haben. Sie haben mit Erreichen dieser Position gezeigt, dass Sie auf dem richtigen
Weg sind. Das Hauslieferprogramm und das I-10-I Personal Franchise Konzept sind zwei
Komponenten, die sich ideal erganzen und aus Ihnen einen erfolgsorientierten Partner werden
lassen. Fir den stabilen Aufbau Ihres Geschéftes ist die Kundenbetreuung ein wichtiger
Faktor, den Sie, um erfolgreich zu bleiben, unbedingt miteinbeziehen sollten. Denn nur
betreute Kunden werden zufriedene Stammkunden und sichern Ihnen langfristig ein stabiles
Einkommen. Bedenken Sie auch. nur ein zufriedener Kunde hat auch Interesse,
Vertragspartner zu werden und wird die Geschéftsgelegenheit und das Produkt
weiterempfehlen.

Ab sofort erhalten Sie zusatzlich, wenn Sie die monatlichen Qualifikationsvoraussetzungen
erfillen:

3% Teambonus und Leadershipbonus.

Wir sind davon tberzeugt, dass wir Sie mit IThrem Einsatz und der Zusammenarbeit mit Ihrem
Team als Sales Coordinator auszeichnen kénnen. Ihre Forderer und Ihre Upline unterstiitzen
Der Verglitungsplan der N.:

Die Stufen wiirden von unten nach oben folgendes Bild ergeben:

Warenprasentator — Direktwarenprasentator — Senior-Direktwarenprasentator — Sales
Coordinator — Qualifizierender Nationaler Marketing Direktor — Nationaler Marketing Direktor
Einklinfte aus Warenprasentation:

"Prasentationsvergiitung

Als N.-Warenprédsentator beziehen Sie die Produkte fir Ihren persénlichen Bedarf
(Demoy/Eigenbedarf) direkt von N. mit einem Prasentationsrabatt (Verkaufspreis-25%)).
Ebenso erhalten Sie eine Prasentationsvergiitung in Hohe von 25% des Verkaufspreises
(netto) auf alle Verkdufe, die aufgrund Ihrer Prasentation zustande kommen.

Teambonus:
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Zusatzlich erhalten Sie je nach Position einen Teambonus (bis zu 10%) auf den Verkaufspreis
(ohne MWSt), den Sie von N. im Folgemonat in Form eines Schecks ausgezahit erhalten."
Warenprasentator: 25% Prdsentationsvergiitung

Direktwarenprasentator: 25% Prasentationsvergiitung, 4% Teambonus
Senior-Direktwarenprasentator: 25% Prasentationsvergiitung, 7% Teambonus

Sales Coordinator: 25% Prdsentationsvergiitung, 10% Teambonus

Einkdinfte aus dem Hauslieferservice-Programm:

Beim Abschluss eines Hauslieferservice erhalten Sie Einkinfte, sie sich aus einer
Handelsspanne und dem Teambonus (siehe auch Einkiinfte aus Warenverkauf)
zusammensetzen.

Handelsspanne

Ftir den Abschluss eines Hauslieferservice erhalten Sie einen festen Betrag.

Vertragshandler (VH)

Sie beginnen Ihre Tétigkeit als N.-Vertragshandler mit dem Ausfiillen des
Vertragshandlerantrages. Als Vertragshandler beziehen Sie alle Produkte direkt von N. mit
dem Héndlerrabatt zu einem Preis, der 25% unter dem empfohlenen Verkaufspreis liegt.
Durch den Verkauf der Produkte erzielen Sie somit eine personliche Verkaufsspanne von 25%.
Die Verkaufe Ihrer Downline und ihrer personlichen Verkdufe ergeben zusammen Ihr VW
(Verkaufsvolumen), das es Ihnen ermdglicht, schneller die ndchst hbhere Stufe in unserem
Vergtitungsplan zu erreichen, um zusatzliche Profite zu bekommen.

Die Vorteile eines Vertragshdndlers

- Sie erhalten 25% Héndlerrabatt auf Ihre Verkaufe an Kunden.

- Sie werden von Ihrem Forderer und vom Unternehmen geschult und untersttitzt.

- Sie kénnen weitere Vertragshandler fordern und so ihr eigenes Verkaufsteam aufbauen.
Direktvertragshandler (DVH)

Viele unserer Vertragshéandler erreichen bereits im ersten Monat die Stufe des
Direktvertragshédndlers und haben dann 29% Einkdinfte (25% Héndlerrabatt und 4%
Teambonus)

Qualifikation zum Direktvertragshandler

Sie qualifizieren sich, wenn Sie ein personliches Verkaufsvolumen (=Sie selbst und Ihre
personlichen Haus-Lieferservice- und Vorzugskunden) von.....erzielt haben.

Verkaufsvolumen aller persénlichen Bestellungen, Ihrer persénlichen HLS- und Vorzugskunden
sowie ihrer VH (die nicht bereits unter einem anderen DVH oder hoher eingegliedert sind), die
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Ihr Verkaufsvolumen nicht fir eine Qualifikation zur gleichen oder einer héheren Position

benutzen.

Ein Warenprasentator Bestellformular der N.AG, aus dem Einkaufspreise und

Einzelverkaufspreise hervorgehen.

Eine Handlervereinbarung mit der Firma F.E. vom 27. November 2002, aus der auch ein

werbender Handler hervorgeht.

Eine ,Einkaufs-Verkaufsliste 1999" sowie eine ,Einkaufs-Verkaufsliste 2002", in der die Namen

und Adressen der Kunden samt Verkaufen aufgelistet sind.
Eine Eintrittskarte zum Erndhrungsseminar am 14. Janner 1999 zu 120,00 S.
Visitenkarte wurde keine beigelegt.

Am 14. August 2007 wurde ein neuerlicher Erganzungsvorhalt an den Berufungswerber
abgefertigt:
"Der Erganzungsvorhalt vom 11. Juli 2007 wurde nicht vollsténdig beantwortet. Sie werden

nun aufgefordert, die fehlenden Erlduterungen bzw. Unterlagen umgehend einzureichen:

1.

Tatigkeit firF.E. :

Im Schreiben der F.E. vom 3. Dezember 2002 wurde auf Handlerunterlagen und eine
Partnerschrift verwiesen.

Diese Unterlagen sind einzureichen.

Haben Sie einen Gebietsschutz zugesichert bekommen?

Wie werden Ihre Einnahmen berechnet? Erhalten Sie eine Provision und wie wird diese
errechnet? Samtliche Unterlagen, aus denen deren Berechnung ersichtlich ist, sind
elinzureichen.

Beschreiben Sie die Verkaufsanbahnung sowie die Abwicklung des Verkaufes im Detall.
Reichen Sie Preislisten ein, waren Sie an Fixpreise gebunden?

Haben Sie Schulungen besucht? Wenn ja, sind diese mit den angefallenen Kosten anzufihren.
Welche Schulungen wurden Thnen unentgeltlich zur Verfigung gestellt?

Haben Sie Subvertreter geworben?

Wurden Vorfihrwaren bestellt? Wenn ja, waren diese Kosten von Ihnen zu begleichen?
Weshalb wurden erst ab dem Jahr 2004 Waren bestellt? (Vertrag im Jahr 2002)

Wurden von Ihnen Vertreter geworben bzw. gefordert? Stellen Sie das Hierarchiesystem dar.
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Erldutern Sie das System von Werber und Geworbenem im Detail. Welchen Vorteill hat ein

Werber, der einen Vertreter wirbt?

2.

Tatigkeit fiirN.:

Beschreiben Sie die Verkaufsanbahnung sowie die Abwicklung des Verkaufes im Detall.
Wurden Ihnen Schulungen unentgeltlich zur Verfiigung gestellt?

Sind Sie selbst als Forderer aufgetreten?

Erldutern Sie das System von Forderer und Gefordertem im Detail. Welchen Vorteil hat ein

Forderer, der einen Vertreter wirbt?

3.

Inwieweit waren Sie an die Preisvorgaben der N.AG gebunden?

4.

Die angeforderte Visitenkarte wurde nicht eingereicht, dies ware nachzuholen

5.

Die Vertriebsgebiihr von 100,00 € scheint in den Einnahmen-Ausgaben-Rechnungen nur im
Jahr 2003 auf. Der Senat geht davon aus, dass auch in den dbrigen Jahren eine solche
Geblihr als Ausgabe anzusetzen ist.

Nehmen Sie dazu Stellung!

6.
Dem Senat erscheint es nicht glaubwiirdig, dass in den Jahren 2000 bis 2006 kein
Kilometergeld und keine Internetkosten sowie in den Jahren 2004 bis 2006 keine
Telefonkosten angefallen sein sollen.
Wie wurde mit den Kunden Kontakt aufgenommen? Wie wurden die Waren geliefert?
Die Namen (samt Vornamen!) und Adressen samtlicher Kunden in den Jahren 2000, 2001,
2003, 2004 und 2005 samt erzieltem Umsatz sind bekannt zu geben.
Im Schreiben vom 14. Mérz 2000 der N.AG wird auf ein Hauslieferprogramm sowie auf die
Wichtigkeit der Kundenbetreuung hingewiesen. Wie lasst sich dies mit dem Fehlen jeglicher
Kontakte mit Kunden vereinbaren?
Das vollkommene Fehlen der Aufwendungen Kilometergeld, Telefon und Internet in den
Jeweiligen Jahren ist nicht nachzuvollziehen. Sie werden daher aufgefordert, korrigierte
Einnahmen —Ausgaben-Rechnungen fiir die Jahre 2000 bis 2006 einzureichen.
Der Senat geht ansonsten im Wege einer Schatzung davon aus, dass das Verhaltnis

Einnahmen zu Kilometergeld bzw. zu Telefonkosten in etwa gleich geblieben ist.
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Fuir die Jahre 1996 bis 1999 wurden durchschnittlich 67,23% der Einnahmen als Kilometergeld
geltend gemacht. Dies ergibt folgende Positionen in den Jahren 2000 bis 2006:

Jahr 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006
Ein- 34.22824S | 21.371,125| 1.531,97 €| 1.339,62 €| 1.088,25 €| 71920 €| 824,50 €
nahmen

Kilometer- | 1.672,39 €| 1.044,19€| 1.029,99€| 900,67 €| 731,66€| 48354€| 55433 €
geld

Fiir die Jahre 1996 bis 2003 wurden durchschnittlich 46,43% der Einnahmen als
Telefonkosten geltend gemacht. Dies ergibt folgende Positionen in den Jahren 2004 bis 2006.

Jahr 2004 2005 2006

Einnahmen 1.08825 €| 71920 €| 824,50 €

Telefonkosten 33974 €| 224,53 €| 382,85 €

Allein aufgrund dieser Korrekturen ergeben sich in den Jahren 2001 bis 2006
negative Einkiinfte.

7.

Die Kosten Sozialversicherung sowie Wirtschaftskammer sind in den jeweiligen Jahren in Form
einer korrigierten Einnahmen-Ausgaben-Rechnung anzusetzen.

Der Senat geht davon aus, dass sich die Sozialversicherungskosten etwa in Hohe von

100,00 €, wie Kosten Wirtschaftskammer in Héhe von 75,00 € bewegen werden.

8.

In den Jahren 2003 bis 2006 wurden keine Ausgaben fiir Bliromaterial, in den Jahren 1998 bis
2006 keine fir GWGs geltend gemacht. Auch dies erscheint dem Senat unglaubwiirdig, es
sind daher auch im Hinblick darauf die Einnahmen-Ausgaben-Rechnungen zu Korrigieren.

9.
Fir die Jahre 1997 bis 1999 ist das Fahrtenbuch einzureichen, aus dem die Hohe der

betrieblich gefahrenen Kilometer hervorgeht.

10.

Erstellen Sie eine Prognoserechnung iSd LVO, ab welchem Jahr Sie — unter Berdcksichtigung
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der im obigen Sinne Kkorrigierten Einnahmen-Ausgaben-Rechnungen — von der Erreichung

eines Gesamtgewinnes ausgehen.

11.

Die Amtspartei hat in ihren Berufungsvorentscheidungen vom 16. Marz 2006 ausfihriich
begriindet, weshalb sie von einer Tatigkeit iSd Erkenntnisses des VWGH vom 22.2.2000,
96/14/0038, ausgeht. Sie werden aufgefordert, dazu ausfihriich Stellung zu nehmen.

12,

Beschreiben Sie ihre nichtselbstandige Tatigkeit in den Berufungsjahren. "
Obiger Erganzungsvorhalt wurde nicht beantwortet.

Mit Schreiben vom 14. August 2007 wurden der Amtspartei die vorliegenden

Ermittlungsergebnisse Ubersendet. Eine Stellungnahme dazu wurde nicht abgegeben.

Uber die Berufung wurde erwogen:

Strittig ist die Einstufung der Tatigkeit des Berufungswerbers (Privatgeschaftsvermittler) als
Liebhaberei. Unstrittig handelt es sich bei gegenstandlicher Betdtigung um eine unter

§ 1 Abs. 1 LVO 1993 zu subsumierende, um eine typisch erwerbswirtschaftliche.
Grundsatzlich ist bei einer solchen Tatigkeit das Vorliegen von Einkiinften zu vermuten. Diese
Vermutung kann jedoch widerlegt werden, wenn die Absicht, einen Gesamtiiberschuss der
Einnahmen (ber die Werbungskosten zu erzielen, nicht anhand objektiver Umstande
nachvollziehbar ist.

Nach § 1 Abs. 1 LVO 1993 liegen Einkiinfte vor bei einer Betdtigung, die

- durch die Absicht veranlasst ist, einen Gesamtgewinn oder Gesamtiiberschuss der
Einnahmen lber die Werbungskosten zu erzielen, und

- nicht unter Abs. 2 fallt.

Voraussetzung ist, dass die Absicht anhand objektiver Umsténde nachvollziehbar ist. Das
Vorliegen einer derartigen Ansicht ist flir jede organisatorisch in sich geschlossene und mit
einer gewissen Selbstandigkeit ausgestattete Einheit gesondert zu beurteilen.

GemaB § 2 Abs. 1 LVO 1993 ist das Vorliegen der Absicht, einen Gesamtgewinn oder
Gesamtliberschuss der Einnahmen Uber die Werbungskosten zu erzielen, wenn bei
Betdtigungen iSd § 1 Abs. 1 Verluste anfallen, insbesondere anhand folgender Umstande zu
beurteilen:

1. AusmaB und Entwicklung der Verluste,

2. Verhéltnis der Verluste zu den Gewinnen oder Uberschiissen,

3. Ursachen, auf Grund deren im Gegensatz zu vergleichbaren Betrieben, Tatigkeiten oder
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Rechtsverhéltnissen kein Gewinn oder Uberschuss erzielt wird,

4. marktgerechtes Verhalten im Hinblick auf die angebotenen Leistungen,

5. marktgerechtes Verhalten im Hinblick auf die Preisgestaltung,

6. Art und AusmaB der Bemiihungen zur Verbesserung der Ertragslage durch
strukturverbessernde MaBnahmen.

Nach § 1 Abs. 2 leg cit liegen innerhalb der ersten drei Kalenderjahre (Wirtschaftsjahre) ab
Beginn einer Betatigung im Sinne des § 1 Abs. 1.....jedenfalls Einklinfte vor (Anlaufzeitraum).
Ein Anlaufzeitraum im Sinne des ersten Satzes darf nicht angenommen werden, wenn nach
den Umstanden des Einzelfalles damit zu rechnen ist, dass die Betdtigung vor dem Erzielen

eines Gesamtgewinnes (Gesamtuberschusses) beendet wird.

Der VWGH hat in seinem Erkenntnis vom 22.2.2000, 96/14/0038, ausgeflhrt, dass “be/ keinen
Gebietsschutz genielenden und im Schneeballsystem Subvertreter werbenden
Privatgeschaftsvermittlern, die Schulungen sowie Vorfihrmaterial auf eigene Kosten erwerben
und Gberdies hohe Reiseaufwendungen tatigen missen, schon systembedingt iSd

§ 2 Abs. 2 letzter Satz LVO 1993 damit zu rechnen ist, dass die Betatigung vor dem Erzielen
eines Gesamtiiberschusses beendet wird."

Strittig ist, ob in Bezug auf die Tatigkeit des Berufungswerbers damit zu rechnen ist, dass die
Betdtigung vor Erzielen eines Gesamtiiberschusses beendet wird und somit auch kein
Anlaufzeitraum iSd § 2 Abs. 2 LVO 1993 anzunehmen ist.

Vorausgeschickt wird, dass der Berufungswerber einer nichtselbstéandigen
Vollzeitbeschaftigung nachgeht und nach eigenen Angaben seinen Lebensunterhalt nicht
durch die gegenstandliche Tatigkeit bestreiten muss, seine wirtschaftliche Lage sei gesichert.

Im gegenstandlichen Fall sind samtliche vom VwWGH genannten Merkmale erfiillt.

Dass Bw. keinen Gebietsschutz genieBt, geht aus seiner Vorhaltsbeantwortung vom

2. August 2007 hervor.

Ebenso im angefiihrten Schreiben wurde vom Berufungswerber zu den Punkten 5. und 14.
ausgeflihrt, dass sowohl Materialkosten flir Vorfiihrungen, als auch Schulungskosten von ihm

selbst zu tragen waren.

Der eingereichte Verglitungsplan sieht eine strenge Hierarchie vor. Die Provisionen des
Einzelnen bemessen sich auch nach den Umsatzen seiner ,Downline™ bzw. dem
Verkaufvolumen des Teams. Jeder einzelne wird angehalten, selbst Warenprasentatoren zu
férdern, um ein mdglichst groBes Team mit mdglichst hohem Umsatz zu schaffen, das ihn
wiederum in eine héhere Provisionsstufe bringt.

Nun ist dies eindeutig als ein Schneeballsystem im oben genannten Sinn zu qualifizieren.
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Jeder neu geworbene Vertreter ist somit ein Konkurrent des ihn werbenden Vertreters,
weswegen sich durch die Werbung neuer Vertreter die Umsatze nicht beliebig steigern lassen
(VWGH 21.6.1994, 93/14/0217).

Der Berufungswerber ist als Privatgeschaftsvermittler tatig, im Konkreten als Senior
Direktwarenprasentator.

Unter Anderem basiert seine Tatigkeit — laut den eingereichten Unterlagen — auf einem
,Hauslieferprogramm®".

Es ist daher systembedingt davon auszugehen, dass hohe Reisekosten anfallen, da die
Lieferungen zum Kunden nach Hause erfolgen. Die Kundenbetreuung sei ein wichtiger Faktor.
Unter Anderem unter diesen Aspekten wurde der Berufungswerber aufgefordert, korrigierte
Einnahmen-Ausgaben-Rechnungen einzureichen.

Dieser Aufforderung ist Bw. nicht nachgekommen.

Herausragend sind die fehlenden Kilometergelder, Reisekosten, Telefon- und Internetkosten.
Wie die Kommunikation mit dem Kunden erfolgt sein soll, konnte nicht angegeben werden.
Die Ausgaben flr Sozialversicherung und Wirtschaftskammer seien ,ibersehen™ worden.
Die ,jahrlich zu zahlende Vertriebsgebtiihr" in Héhe von 100,00 € scheint lediglich in einem
Jahr auf.

Der vom Senat dargelegten Schatzung der Ausgaben wurde nicht widersprochen.

Es ist daher fiir samtliche Jahre der Betdtigung ein Verlust anzunehmen.

Die Gewinnzone hat der Berufungsweber ab dem Jahr 2001 nur deshalb erreicht, weil er
willktirlich Ausgaben nicht angesetzt hat, die jedoch angefallen sein missen.

Es ist folglich auch davon auszugehen, dass die jahrlichen Kilometergeld- und Telefonkosten
bereits jeweils die Einnahmen tberschritten haben (siehe Erganzungsvorhalt vom

14. August 2007).

Zusatzlich ist zu bemerken, dass die erklarten Verluste in den Jahren 1996 bis 1999 die Erl6se
erheblich Gbersteigen:

Jahr Verlust Einnahmen

1996 28.944,92 S 0,00 S
1997 58.574,00 S 9.521,48 S
1998 59.990,43 S 6.821,45S
1999 43.808,05 S 14.753,60 S
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AbschlieBend wird angeflihrt, dass dem Berufungswerber bereits mit
Berufungsvorentscheidung detailliert vorgehalten worden ist, dass seine Tatigkeit jener der
standigen Judikatur des VWGH im obigen Sinne entspricht.

Auf die einzelnen Tatbestandmerkmale wurde von Bw. nicht eingegangen.

Weiters ist darauf hinzuweisen, dass die im Schreiben vom 28. November 2001 vom
Berufungswerber eingereichte Gewinnprognose nicht eingehalten werden konnte. Der

neuerlichen Aufforderung, eine solche einzureichen, wurde nicht entsprochen.

Auch die ab dem Jahr 2004 zusatzlich angebotenen Produkte der Firma A. waren
offensichtlich nicht geeignet, die Ertragslage zu starken. Vom Berufungswerber selbst wurde

lediglich darauf hingewiesen, dass es sich hierbei um ein weiteres Produkt handeln wiirde.

Wie auch der VWGH in seinem Erkenntnis vom 12.8.1994, 94/14/0025, ausgefiihrt hat, "ist
eine Absicht ein innerer Vorgang (Willensentschluss), der erst dann zu einer steuerlich
erheblichen Tatsache wird, wenn er durch seine Manifestation in die AuBenwelt tritt. Es
genuigt daher nicht, dass der Steuerpflichtige die Ansicht hat, Gewinne zu erzielen, vielmehr
muss die Absicht anhand der im § 1 Abs. 1 LVO 1993 beispielsweise aufgezahlten objektiven
Kriterien beurteilt werden. Auf Wunschvorstellungen desjenigen, der die Betatigung entfaltet,
kommt es hierbei nicht an."

Die vorliegende Tatigkeit ist mit der dem Erkenntnis vom 22.2.2000, 96/14/0038, zu Grunde
liegenden vergleichbar. Der Schluss, dass auch im gegenstandlichen Fall "systembedingt iSd
§ 2 Abs. 2 letzter Satz LVO 1993 damit zu rechnen ist, dass die Betdtigung vor dem Erzielen
eines Gesamtiliberschusses beendet wird, ist nachvollziehbar. Ein Anlaufzeitraum ist nicht

anzunehmen, die Tatigkeit ist objektiv nicht geeignet, Gewinne hervorzubringen.

Die Berufung war als unbegriindet abzuweisen.

Linz, am 5. September 2007
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